
 من منصة تجارتي pdfدورة الربح من المنتجات الرقمية 

الطرٌك الذي ٌمكنهم اتباعه لجنً هً دورة تتضمن العدٌد من المحاور التً تساعد الأشخاص الراغبون بالربح من الإنترنت فً معرفة 

ات الأموال عبر إنشاء المنتجات الرلمٌة المختلفة وبٌعها عبر الإنترنت دون تكبد تكالٌف كبٌرة للإنتاج والتوزٌع كما هو الحال فً المنتج

دورة الربح من المنتجات مدم لن ولتن وجهدن ومهاراتن. هكذا سن والسلع المادٌة التملٌدٌة. إذ إن رأس المال الذي ستموم باستثماره هو

 .الاستعانة بها فً إنشاء نموذج خاص بن للربح عن طرٌك المنتجات الرلمٌةوالتً ٌمكنن  ولع تجارتًمن م pdf الرلمٌة

 

 pdf ات الرقميةدورة الربح من المنتج

 :هً دورة تعلمن إنشاء وبٌع المنتجات الرلمٌة بمصد تحمٌك الربح، وتتضمن محاور عدٌدة أبرزها

 تعرٌف المنتجات الرلمٌة. 

 مزاٌا المنتجات الرلمٌة. 

 أنواع المنتجات الرلمٌة التً ٌمكن بٌعها عبر الإنترنت. 

 ثم كٌفٌة إنشاء المنتجات الرلمٌة. 

 ثم كٌفٌة إطلاق وبٌع المنتجات الرلمٌة. 

 ما هي المنتجات الرقمية

بارة عن محتوى لابل بحٌث تكون ع هً منتجات غٌر ملموسة وذات طبٌعة رلمٌة غٌر مادٌة، :Digital Productsالمنتجات الرقمية 

كما للإنشاء والتوزٌع بشكل إلكترونً على الإنترنت، مثل مماطع الفٌدٌو والموسٌمى والكتب الإلكترونٌة والبرامج والتطبٌمات الإلكترونٌة. 

 .وغٌرهاأنها تتمٌز بأنها منخفضة التكلفة من حٌث الإنتاج والتوزٌع ممارنة بالمنتجات المادٌة مثل الملابس والكتب الورلٌة 

 مزايا المنتجات الرقمية

إذ تتمتع المنتجات الرلمٌة   pdf .ٌجب أن تتعرف علٌه فً دورة الربح من المنتجات الرلمٌة إن مزاٌا المنتجات الرلمٌة هو أول ما

 :بالمزاٌا التالٌة

 :د الخام والحفظ والتخزٌن والنمل حٌث لا تترافك المنتجات الرلمٌة بالتكالٌف العامة كتكالٌف الموا الفعالية من حيث التكلفة

 .والتوزٌع

 :وذلن بسبب انخفاض تكالٌف الإنشاء وعدم وجود رسوم على المنتجات الرلمٌة.  ثم هامش عال للربح من المنتجات الرقمية

 .كما أن الربح فٌها ممكن أن ٌكون تراكمٌاً مع الزمن

 :دٌث باستمرارفهً منتجات تدوم إلى الأبد ولابلة للتح أيضًا عدم الاهتلاك. 

 :إذ ٌمكنن استخدامها لزٌادة الوعً بعلامتن التجارٌة عن طرٌك تمدٌمها بشكل  كما أن المنتجات الرقمية متعددة الاستخدامات

مجانً، أو بٌعها لتكون مصدر أساسً للدخل، أو الاستعانة بها لجذب الجمهور وبناء لاعدة من العملاء مع الربح من 

 .الإعلانات

 ات الرقمية للبيع على الإنترنتأنواع المنتج

، سنتحدث عن أنواع المنتجات الرلمٌة التً تباع بكثرة عبر الإنترنت، pdf فً المحور الثانً من دورة الربح من المنتجات الرلمٌة

 :وسنوضحها ضمن المائمة التالٌة

 



 لأكثر طلباً عبر الإنترنت حول العالم، وذلن لأن الدورات والمنتجات التعلٌمٌة عبر الإنترنت: تعتبر المعرفة المنتج الإلكترونً ا

الدورات التعلٌمٌة المابلة للتحمٌل عبر الإنترنت تمدم فرصة للأشخاص لاكتساب معارف ومهارات جدٌدة بغرض تحسٌن 

 .حٌاتهم

 ت عبر الإنترنت. ثم الموالب: مثل لوالب السٌرة الذاتٌة ولوالب موالع الوٌب والعروض التمدٌمٌة ولوالب الشهادات واللافتا

وهذه المنتجات ٌتم إنشاؤها من لبل مصممً الجرافٌن ومصممً الوٌب ومتخصصً الموارد البشرٌة وبٌعها بهدف كسب 

 .الأموال

 الرموز غٌر المابلة للاستبدال NFTs: وهً أصول رلمٌة ٌمكنن استبدالها أو بٌعها عبر منصات عدٌدة مثل منصة OpenSea. 

 .OpenSea عبر منصة NFT كنن الاطلاع على تفاصٌله عبر ممالنا كٌفٌة الربح منكما أنه موضوع واسع ٌم

 ثم الكتب الإلكترونٌة: هً منتج رلمً متعدد الاستخدامات، فٌمكنن بٌعه أو منحه بشكل مجانً لكسب العملاء وتحمٌك الشهرة. 

 ل بطرق عدٌدة، مثل تحوٌل الأعمال الفنٌة إلى الموسٌمى والفن: هً منتجات رلمٌة تمكن الفنانٌن والموسٌمٌٌن من تحمٌك الدخ

 .خلفٌات لابلة للتنزٌل على الهواتف المحمولة أو دعوة المعجبٌن لشراء تذاكر مشاهدة الأعمال الفنٌة عبر بث الفٌدٌو

  إلكترونٌة ثم الصور والفٌدٌو: تعد منتجات رلمٌة لابلة للبٌع بكثرة عبر الإنترنت أو ٌمكن تمدٌمها بشكل مجانً على منصات

 .وجنً الأرباح عن طرٌك الاشتران أو الإعلانات

  البودكاست: هً تسجٌلات صوتٌة رلمٌة لابلة للبث عبر الإنترنت أو التنزٌل على الأجهزة المحمولة، وٌمكن بٌعها ممابل

 .رسوم محددة أو تكون متاحة بشكل مجانً بهدف التروٌج للمنتجات وبناء مجتمع عبر الإنترنت

 ت عبر الإنترنت: وهً طرٌمة ممتازة لكسب المال عن طرٌك تمدٌم الخدمات التخصصٌة عبر الإنترنت، وٌمكن ثم الخدما

استخدامها من لبل فئة واسعة من الأشخاص الذٌن ٌمتلكون الخبرة فً مجال معٌن مثل المحامٌن والمحاسبٌن ومطوري 

 .Upwork ذه الخدمات مثلالبرامج والاستشارٌٌن الصحٌٌن. كما تتوفر منصات كثٌرة لبٌع ه

  التدرٌب عبر الإنترنت: هو طرٌمة لتمدٌم الخبرة والمعرفة للأشخاص بشكل رلمً عبر الإنترنت، ومن خلاله ٌمكن بناء لاعدة

 .واسعة من المشاركٌن عن بعد وفً أي مكان حول العالم

  ثم برامج العضوٌة: هو طرٌمة مناسبة للأشخاص الذٌن ٌرغبون بإنشاء شراكة طوٌلة الأمد مع الجمهور، حٌث ٌمكن

 .استخدامها لتمدٌم المحتوى الحصري للأعضاء ممابل الحصول على اشتران شهري أو سنوي

 كيفية إنشاء المنتجات الرقمية

 :، سنمدم لن خطوات إنشاء المنتجات الرلمٌة ضمن المائمة التالٌةpdf مٌةمن دورة الربح من المنتجات الرل لثفً المحور الثا

 .اختر المجال المناسب لن والمنتج الرلمً الذي تستطٌع إنشاءه بالاعتماد على معارفن ومهاراتن وخبراتن .1

 .ثم لم بإجراء أبحاث السوق، وتعرف على المنافسٌن المحتملٌن .2

ف على احتٌاجاته ومشاكله بشكل صحٌح حتى تتمكن من إنشاء منتجن الرلمً بعد ذلن، افهم جمهورن المستهدف وتعر .3

 :ٌجب أن تركز علٌه هو وتطوٌره. وأبرز ما

 التركٌبة السكانٌة الشخصٌة كالعمر والجنس والمولع ومستوى الدخل. 

 ثم التركٌبة السكانٌة المهنٌة من حٌث النشاط التجاري. 

 والتحدٌات والأولوٌات لدى الجمهور بالإضافة إلى الأهداف والدوافع والمٌم. 

 :أٌضًا اكتب بٌان تحدٌد مولع منتجن لفهمه بشكل دلٌك، وٌتضمن ذلن معرفة ما ٌلً .4

 لمن ستمدم المنتج؟ 

 ثم ما هو مجال المنتج الخاص بن؟ 

 ماذا ٌمدم المنتج وما هً فوائده؟ 

 ما الذي ٌمٌز منتجن عن غٌره من المنتجات الموجودة؟ 

 .عار التنافسٌة، وعلٌن فً البداٌة أن تجعل أسعارن ألل من أسعار المنافسٌنثم حدد الأس .5

وحدد النظام الأساسً والمنصة التً ستطلك منتجن من خلالها. على سبٌل المثال، مولع إلكترونً خاص بن أو صفحات  .6

 .رسمٌة على وسائل التواصل الاجتماعً، مع التفكٌر فً طرق الدفع التً ستعتمد علٌها



 

د ذلن، لدم محتوى مجانً بحٌث ٌكون عالً الجودة وحدٌث وجذاب وملائم للسوق، وذلن ٌساعدن على جذب العملاء بع .7

 .المحتملٌن لشراء منتجن الرلمً

 كيفية إطلاق وبيع المنتجات الرقمية

التً نمدمها هو كٌفٌة إطلاق وبٌع المنتجات الرلمٌة من خلال خطوات  pdf فً دورة الربح من المنتجات الرلمٌة رابعن المحور الإ

 :بسٌطة على الشكل التالً

تج ، وفً المنتجات الرلمٌة تلعب الموسمٌة دورًا مهمًا فً نجاح طرح المنتج. إذ ٌمكن إطلاق المنللإطلاقاختر الولت المناسب  .1

الرلمً فً الشتاء عندما ٌمٌل الناس لمضاء أولاتهم فً المنازل. أٌضًا ٌمكن إطلاق المنتجات الرلمٌة التعلٌمٌة فً بداٌة الموسم 

 .الامتحاناتالدراسً أو لبل شهر من 

ؤلت للعد ثم نفذ استراتٌجٌة التسوٌك المبكر لبث الحماس لدى الجمهور المستهدف، مثل إضافة صفحة خاصة بالمنتج مع م .2

التنازلً، أو إنشاء عروض توضٌحٌة مختصرة للتعرٌف بالمنتج. بالإضافة إلى جدولة منشورات خاصة بالمنتج على 

 .الصفحات التً تمتلكها لإبماء الجمهور مهتم ومتفاعل

و لدم خصم للحجز أٌضًا نفذ استراتٌجٌات التسعٌر التروٌجٌة، على سبٌل المثال لدم فترة تجرٌبٌة مجانٌة للمنتج الرلمً أ .3

 .المبكر

ثم لم بتوسٌع لنوات التسوٌك الخاصة بن، وهنا ٌمكنن اتباع التروٌج المدفوع والاستعانة بالأشخاص المؤثرٌن على الٌوتٌوب  .4

 .أو وسائل التواصل الاجتماعً لتجرٌب منتجن والتفاعل معه

 .شاكل التً ٌمكن أن تواجههاطرح المنتج الرلمً واختبره، لإجراء التعدٌلات الممكنة وتلافً الم .5

ثم رالب عملن ومنتجن الرلمً من خلال تحلٌل مؤشرات الأداء الأساسٌة كحركة المرور المدفوعة ممابل حركة المرور  .6

 .العضوٌة ومعدلات الارتداد وعدد الجلسات ومدة كل جلسة

 .ن الرلمً وتحسٌنه إن أمكن ذلناطلب التعلٌمات من الجمهور، وهً وسٌلة مباشرة لمعرفة ولٌاس مستوى أداء منتج .7

 

حٌث وضعنا بٌن ٌدٌن كافة المعلومات التً تساعدن على معرفة طرٌك   pdf .دورة الربح من المنتجات الرلمٌة، لمد لدمنا لن النهاٌةفً 

لد تكون صعبة الاستخدام وغٌر لابلة للتنزٌل على  الربح من المنتجات الرلمٌة. هكذا لم ٌبك علٌنا إلا أن نذكرن بأن المنتجات الرلمٌة

أجهزة معٌنة. لكن على الرغم من ذلن تبمى طرٌمة ممتازة لكسب المال وأنت فً منزلن، وذلن إن كنت تمتلن فكرة جٌدة لمنتج رلمً 

 .خاص بن، مع التخطٌط والتنفٌذ لإنشائه وتوزٌعه بطرٌمة صحٌحة


